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UNA SOLUZIONE PER IL TRADING
IN LINEA CON LA MIFID

Da ATS e SiGrade, una soluzione congiunta generata e sviluppatasi,
dalle esigenze di Banca Akros, legate alla gestione degli ordini
secondo la normativa MiFID.

Quali sono i motivi

che hanno spinio

alla realizzazione della
soluzione ATS & SiGrade,
per la gestione

delle negoziazioni?

ATS e SiGrade sono due aziende
presenti da diversi anni nel mer-
cato della Finanza Titoli, e sono
singolarmente fornitori di riferi-
mento per i principali Gruppi Bar-
cari e Sim di Negoziazione, ognu-
no con competenze specifiche:
ATS nell'ambito Fronv/Middle OfF
fice, SiGrade nellambito Back-OfF
fice. Loccasione per una soluzio-
ne congiunta & nata a partire dal-
le esigenze di un cliente comu-
ne, Banca Akros, legate alla ge-
stione degli ordini secondo la nor-
mativa MIFID, dal momento in
cui I'ordine nasce lato Banca
Committente, passa allInterme-
diario fino alla sua liquidazione e
contabilizzazione.
Limplementazione sviluppata per
Banca Akros ¢ stata poi genera-
lizzata da ATS e SiGrade con la
conseguente realizzazione della
soluzione integrata Order Collec-
tion to Direct Market (OCZDM)|
che gestisce automaticamente la
negoziazione degli ordini.

La soluzione OCZDM, indirizza-
ta ai Committenti e agli Inter-
mediari, offre funzionalita di front
office, pre-trading e postirading
necessarie @ un completo trat-
tamento dell'ordine.

Come valore aggiunto, offre inol-
tre, UnN monitoring, aggiornato
in tempo reale, dello stato degli
ordini consentendo cosl una co-
stante informazione sulla nego-
ziazione.,

In quale area Banca Akros
ha riscontrato maggiori
benefici?

| benefici sona legati alla comple-
ta integrazione/automazione che
la soluzione ha realizzato nella
gestione delle fasi di front-offi-
ce, pretrading e post-trading.
Questa totale integrazione ha
portato significativi miglioramen-
ti nella rapidita e tempestivita nel
trattamento dellordine, che Bar-
ca Akros ha posto come obietti-
vo. Immaginatevi il senso che
avrebbe un investimento in un
matore di Best-Execution velo-
ce eimmediato nella ricerca del-
la Venue migliore, in presenza di
applicazioni che a monte dello
stesso impiegano diversi secon-
di dal momento che il messag-
gio parte dalla raccolta ordine
della Banca Committente e arri-
va, successivamente ai pertinen-
ti controlli (liquidita, adeguatez-
za e appropriatezza) ad inne-
scare la funzione di Best Execu-
tion dellintermediario.

Inoltre, 1a scluzione per come &
stata ideata, & in grado di dare
un valore aggiunto, probabilmert
te oggi non presente in nessu-
naltra realta, che consente all'ln-
termediario di offrire il servizio
di Best Execution non solo al pro-
prio cliente (a Banca Committen-
te), ma arriva a fornirlo al clien-
te del cliente (il cliente della Ban-
ca Committente), attraverso il pas-
saggio di specifiche informazio-
ni che l'applicazione gestisce, e
ad una verifica nella definizione
del miglior risultato per il cliente
finale, con una logica a matrice
cliente/titolo.

In che tempi siete riusciti

a realizzare la soluzione?
La soluzione é esporiabile?
Con che modularita?

Della Normativa MiFID si parla
da diverso tempo mentre i de-
creti attuativi sono invece pidl re-
centi. Banca Akros ha iniziato le
I'analisi di verifica degli impatti
che la Normativa introduceva
nella propria realta all'incirca
un anno fa, guando sono stati
interessati anche i fornitori ATS e
SiGrade ognuno per la propria
competenza. La gestione e il
ritmo impaosto ai fornitori da Ban-
ca Akros hanno consentito an-
cora una volta alla stessa di ar-
rivare puntuale alla scadenza pre-
fissata. La soluzione & assoluta-
mente esportabile, in guanto rea-
lizzata in maniera modulare a co-
pertura delle sequenti macro
aree: Lato Banca Committente
dove, consente Ia ricezione dei
messaggi (ordini, revoche) pro-
venienti dai sistema di raccolta,
l'invio verso l'intermediario, la
ricezione degli esisti e il monito-
raggio di tutti i flussi transitanti.
Lato Intermediario dove permet-
te la gestione Pre-Trading (con-
trollo liquidita, adeguatezza, ap-
propriatezza), la gestione della
Best Execution e relativo acces-
so diretto alla Venue individua-
ta, la gestione Middle Office
degli esiti con relative valorizza-
zioni (commissioni, spese, prez-
2o medio, splitiing, accorpamen-
ti,ecc.), e l'alimentazione dei si-
stemi di back-office. Un proget-
to che dovesse prevedere I'u-
tilizzo totale della piattaforma &
stimabile in circa 4 mesi solari.
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